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OZET

Ulkeler dis ticaret yaparken kullandiklar1 teslim ve 6deme sekilleri bulunmaktadir. Bu 6deme yontemlerinden
biri olan akreditifli 6deme, diger 6deme yontemleri arasinda en giivenilir ve iki tarafin da hakkini koruyan
o0deme seklidir. Akreditif, ihracat yapilan mallarin bedelini 6denmesi konusunda belirli kosullarin yerine
getirilmesinden sonra ddemenin yapilacagina iliskin bir tiir teminattir. Arastirma, Ege Bolgesi ihracatinda
akreditifli 6demenin diger tim &deme yontemleri arasinda ne kadar etkili ve dnemli oldugunu belirlemek
amaglamaktadir. Bu baglamda Ege Thracat¢1 Birlikleri’nden alinan 6deme yontemlerine gére 2011-2018 yilart
arasindaki ihracat tutarlar1 incelenmistir. Akreditifli 6deme yontemi diger 6deme yontemleri ile karsilastirilarak
avantajlart ve kullanilabilirligi degerlendirilmistir.

Anahtar Kelimeler: Dis Ticaret, Thracat, Odeme Sekilleri, Akreditif
JELKodu: F13, F34, P45

THE EFFECT OF LETTER OF CREDIT ON EXPORT: THE EXAMPLE OF
AEGEAN REGION

ABSTRACT

Countries has the forms of delivery and payment they used when they make foreign trade. One of these payment
methods, letter of credit, is the most reliable payment method and the payment method that protects the rights of
both parties. The letter of credit is an assurance that payment will be made after the fulfillment of certain
conditions for the payment of the goods for export. The aim of this study is to determine whether how effective
and important the letter of payment among all other payment methods in Aegean Region export. In this context,
the export amounts according to payment methods between 2011 and 2018 were analyzed received from Aegean
Exporters' Associations. Payment method with letter of credit were evaluated advantages and usability by
comparing the with other payment methods.

Keywords: Foreign Trade, Export, Payment Methods, Letter of Credit
JEL Code: F13, F34, P45

1. GIRIS
Dis ticaret, lilkeler arasinda gergeklestirilen ihracat ve ithalat hareketlerine denmektedir.
Ulkeler, iiretemedikleri veya uzmanlasamadiklar1 mallar1 diger iilkelerle ticaret yaparak

! Bu ¢alisma Meryem BAYRAM’1n Celal Bayar Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Uluslararas1 Ticaret ve
Finans Ana Bilim Dali’nda hazirladig: yiiksek lisans tezinden tiretilmistir.
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karsilamaktadirlar. Bu ticaret, ilk medeniyetlerde 6nce mallar arasi takas kullanilmaya, daha
sonra paranin bulunmasi ile mallar parayla satilmaya baslamistir. Daha sonraki zamanlarda
dis ticaret, her iilke refah seviyesinin yiikselmesi ve ekonomisinin giiglenmesi igin bir unsur
haline gelmistir.

Ulkeler arasinda gerceklesen ticari faaliyetlerde malin bedelinin ne zaman ve nasil ddenecegi,
malin ithalatgiya (alictya) ne zaman gonderilecegi ve iki tarafin birbirine olan giiven problemi
gibi sorunlar olugmustur. Olusan bu sorunlar dis ticarette c¢esitli ddeme yoOntemlerinin
kullanilmasi ile ortadan kalkmasi amaclanmistir. Bu 6deme yontemlerinden biri akreditifli
O0demedir. Akreditifli 6deme hem en giivenilir 6deme yontemi olmasiyla birlikte maliyeti en
pahali 6deme seklidir. Akreditifli 6deme, Milletleraras1 Ticaret Odasi (ICC) tarafindan
yayinlanan brosiire gore yiiriitilmektedir. Diinyada olusan degisimlere ve gelismelere bagl
olarak brosiir yenilenmekte olup en son yiiriirliige giren brosiir 1 Temmuz 2007 tarihindeki
UCP 600 brosiirtdiir.

Akreditifli 6demenin kullanim etkinligini incelemek {izere hazirlanan bu makalede; dig
ticaretin tanimi yapilmis, dis ticaretin tarihsel gelisimi, dis ticaret teslim sekilleri ve 6deme
yontemleri, akreditifin isleyisi ve akreditifli 6demede bulunan taraflar ele alinmistir. Ege
Bolgesi’nde yapilan ihracat tutarlari yillar itibariyle degerlendirilmistir ve bu tutarlar1 elde
edilirken Ege Thracat¢1 Birlikleri’nden yardim ve destek alimustr.

2. DIS TICARETIN TANIMI VE TARIiHI

Ulkeler arasinda, ge¢misten giiniimiize kadar ¢ok ¢esitli boyutlarda iliskiler siire gelmis olup
bu iligkiler arasinda en canli, siirekli ve kalici1 olanlardan birisi, kendisini mal alim ve satimi
seklinde gosteren ticari iliskilerdir (Onursal, 2016: 49). Ulkeler kendilerinin iiretemedigi veya
maliyeti yiiksek mal ve hizmetleri disaridan almislardir. Bu yilizden yillar boyunca
birbirleriyle ticari iligski kurmak zorunda kalmislardir.

Iki ya da daha fazla iilkenin arasinda gerceklestirilen genelde mal ve hizmet ticareti olan
aligverise dis ticaret denilmektedir (Mustafa, 2010: 3; Singh, 2009: 2). Ulkelerin ekonomik ve
psikososyal yonden gelismesine, milli gelirinin artmasina, iilkeler arasi iliskilerin daha iyi
hale gelmesine ve birbirilerini daha ¢ok tanimasina dis ticaretin ¢ok dnemli katkis1 vardir.

2.1. D1s Ticaretin Tarihsel Gelisimi

Ulkeler eski ¢aglardan beri iiretemedikleri veya uzmanlasamadiklar1 mallar1 kendi aralarinda
ticaret yaparak karsilamislardir (Mirze, 2010: 84). M.O. 200°lii yillarda ortaya ¢ikan en uzun
ve en eski olan Ipek Yolu, dogudan batiya ipek, baharat, degerli taslar ve porselenlerin
tasinmasinda kullanilan en O6nemli ticaret yolu olmustur. M.S. 4. yiizyilda ise Roma
Imparatorlugunun yikilmasiyla birlikte Avrupa’da, kapali ekonomik yap1 ve feodal sistem
hakim olmustur. Ticaret araciligi ile zenginligi arttirma arayislar1 15. ylizyil ile 18. yiizyil
arasinda tiim Avrupa’da yayilmistir (Yilmazer ve Cmar, 2015: 5). Ozellikle 17. ve 18.
yiizyillarda tiiccarlar, hiikiimet yetkilileri, bankerler ve filozoflarin olusturdugu bir grup
tarafindan merkantilizm olarak bilinen uluslararasi ticaret konusunda bircok deneme ve
brosiirler yazilmistir (Acar, 2012: 7). Merkantilizm, diinya servetinin sabit oldugu, ticaret
yapan iilkelerden biri kazanirken diger iilkenin kaybettigi; yani taraflar arasinda bir ¢ikar
catismast oldugu bir yaklagimdir (Dizkirici, 2004: 4). 17. yiizyildan sonra gelisen
makinelesme ve iiretime insan giicii disinda yeni kaynaklarin olusturulmasi, feodal yapiyla
uyusmayan ekonomik gelismeler gostermistir (Poon ve Rigby, 2017: 6; Tuncel, 2006: 3).

18. ylizyilda merkantilizm yerini klasik liberalizme birakmistir. Sanayi devrimi ile liberalizm
koklenmistir ve buhar giiclinlin sanayiye uygulanmasi ile biiylik 6lcekli iiretime gegilmistir
(F. Kaya, 2009’den aktaran Kismez, 2016: 3). Liberalizm diisiincesine gére uluslararasi
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ticarette her iki tarafin da kazandigi, is boliimii sayesinde diinya kaynaklarmin verimliliginin
artt1g1 yasam standartlarinin yiikseldigi anlasilmistir (Seyidoglu, 2003’den aktaran Dizkirici,
2004: 5). Bu diisiinceye paralel Adam Smith’in Mutlak Ustiinlikler Teorisi ve David
Ricardo’nun Karsilastirmali Ustiinliikler Teorisi olmak iizere iki yaklasim olusmustur.

Gilinlimiizde ¢ok sayida teknolojik gelismeler ve artan elektronik islemlerle birlikte 18.
ylizyilda kullanilan dis ticaret teorilerinin gelistirilmesi durumu ortaya ¢ikmaktadir.
Karsilagtirmali iistiinliiklerde dinamik bir sekilde devamli olarak yenilendigi goriilmektedir
(Yilmazer ve Cinar, 2015: 7).

3. DIS TICARETTE ODEME SEKILLERI

Iki iilke ticaret i¢in aralarinda yaptiklar1 sézlesmede belirtilen kosullardan biri malin bedelinin
odeme seklidir. Odeme sekilleri, alici ile satici arasinda yapilan sézlesme ile malin bedelinin
nasil 6deneceginin belirlenmesinde soz konusu olan yontemlerdir. Bu yontemlerden her biri
iki taraf icin de belirli riskler tagimaktadir.

Giliniimiizde kullanilan dis ticaret 6deme sekilleri sunlardir (Bayazitli, 2015: 28):

Pesin 6deme,

Mal mukabili 6deme,

Vesaik mukabili 6deme,

Akreditifli ddeme,

Kabul kredili 6deme,

BPO Odeme (Banka Odeme Yiikiimliiliigii).

3.1. Pesin Odeme

Saticinin ihrag¢ ettigi mallar1 alici teslim almadan Once uluslararasi bankalar araciliiyla
satictya mal bedelinin pesin olarak 6denmesi ve alicinin mal bedelini 6dedikten sonra satici
tarafindan mallarin sevk edilmesi islemidir (Kaya, 2009: 68; Kebapg¢i, 2010: 36; Sahin’den
aktaran Unver, 2008: 17; Tulgar, 2018: 30). Pesin ddeme sekli, alic1 i¢in en fazla riske, satici
icin ise en az riske sahip oldugu 6demedir. Pesin 6demenin isleyisi su sekildedir (Agsakal ve
Erkan, 2016: 583; Dizkirici, 2004: 35; Top, 2014: 5):

e Alict ve satict aralarinda satis sdzlesmesi yaparken 6deme sekli pesin 6deme olarak
belirlenir,

e Alici, malin bedelini saticinin iilkesindeki bankaya havale eder ya da saticiya elden
oder. Havale edildiyse alicinin iilkesindeki banka, saticinin Ulkesindeki bankaya para
transferini gerceklestirir,

e Mallar, satici tarafindan hazirlanip evraklarla birlikte aliciya gonderilir,

e Alici, mallar1 aldig1 belgeler ile glimriikten ¢eker.

3.2. Mal Mukabili Odeme

Mal mukabili 6deme sekli; alicinin ise en az, saticinin en fazla riske sahip oldugu 6deme
yontemidir. Bu yontemde ihra¢ edilen malin aliciya teslim edilmesinden sonra saticiya mal
bedelinin 6denmesi bi¢iminde yapilan 6deme seklidir (Agsakal ve Erkan,2016: 583; Kebapei,
2010: 37).Mal mukabili 6deme seklinin isleyisi soyledir (Agsakal ve Erkan, 2016: 584; Ciray,
2009: 14; Dizkirici, 2004: 35; Karakaya, 2015: 5; Tulgar, 2018: 31 ):

e Alict ile satict aralarinda satis sozlesmesi yapar. Sozlesmede ddeme yontemi mal
mukabili olarak belirlerler,

e Mallar hazirlanip satici tarafindan sevkiyatini yapar,

e Aliciya ulastirilmasi i¢in satici gerekli belgeleri kendi bankasina verir,
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Saticinin bankasi, alicinin bankasina belgeleri gonderir,

Alici, belgelere ulaginca mallar1 giimriikten ¢ekerek teslim alir,

Alicy, ithal ettigi mallarin bedelini kendi bankasina 6der,

Alicinin bankasi, saticinin bankasina malin bedelini iletir,

Satici, bankasindan ihrag ettigi mallarin bedelini alir veya hesabina yatirilir.

3.3. Vesaik Mukabili Odeme

Dis ticarette kullanilan 6deme yontemlerinden biri de vesaik mukabili ddemedir. Bu 6deme
sekli, ihra¢ konusu olan malin saticinin iilkesinden tasiyici vasitasiyla yliklenerek sevk
edilmesinden sonra sevk edildigini gosteren belgeleri malin bedelinin 6denerek bankadan
teslim alinmasi seklinde yapilan 6deme yontemidir (Kaya, 2009: 79). Bu 6deme yonteminin
diger bir ad1 da belge karsilig1 6demedir.

Vesaik mukabili 6deme, alici ile satici arasinda bilirli bazi haklar sagladig i¢in akreditifli
6deme yontemi ile benzerlik gostermektedir. Bu 6deme yontemlerini birbirlerinden ayiran en
onemli fark, akreditifli 6demede satic1 evraklar1 bankaya ibraz ettigi anda 6deme yapilirken,
vesaik mukabili 6demede evraklarin alicinin bankasina ulasgtiginda 6deme yapilmaktadir
(Demir, 2010: 11). Vesaik mukabili 6demenin isleyisi soyle olmaktadir (Demir, 2010: 13;
Karakaya,2015: 8; Kebapgi, 2010: 38; Kiismez, 2016: 14-15; Sirinpinar,2012: 13-15):

e Alici ile satic1 aralarinda satis sozlesmesi yaparak sekli vesaik mukabili olarak
belirtilir,

e Saticy, ilk olarak mallar1 hazirlar ve sevk eder,

o Thracat ile ilgili gerekli evraklar satici tarafindan hazirlayip {ilkesindeki kendi
bankasina talimatla verir. Talimatta ihracat detaylar1 ile belgelerin aliciya ne
karsiliginda teslim edilecegi belirtilir (Karakaya, 2015: 8).

e Saticidan belgeleri teslim alan banka, hangi belgelerin aliciya verilecegi, alici ve
saticinin bilgileri ve neyin karsiliginda aliciya belgelerin teslim edilecegini agiklayan
bir evrak olan romiz mektubu diizenler ve tahsil talimati ile birlikte belgeleri alicinin
bankasina gonderir,

e Alicinin bankasi evraklarin geldigini ihbar mektubu diizenleyerek aliciya bildirir,

e Alic1 bankaya gelen belgeleri teslim almak iizere bankaya gelir. Mal bedelini 6deyerek
teslim alacaksa 6demesini yapar, kabul karsiligi teslim edilecekse policeyi imzalar,

e Alici belgeleri teslim aldiktan sonra mallarn giimriikten c¢eker. Eger alici, police
karsiliginda belgeleri teslim almigsa police tarihi geldiginde 6demesini yapar,

e Alicinin bankasi, saticinin bankasina malin bedelini génderir,

¢ Saticinin bankasi ise gerekli kurallar ¢ergevesinde bedeli saticiya dder.

3.4. Kabul Kredili Odeme

Kabul kredili 6deme, mal bedelini alictya mal teslim edildikten sonra belirledikleri vadede
alicinin satictya 6deyecegini vaat eden ve bunu bir policeye baglayan bir 6deme seklidir. Bu
o0deme sekli, mal mukabili 6demeye gore satici i¢in daha giivenli bir 6deme seklidir. Ciinkii
mal bedelinin 6denmesini garantileyen bir kiymetli evrak olan police s6z konusudur (Kiismez,
2016: 14).

Kabul kredili 6demenin ti¢ ¢esidi bulunmaktadir. Bunlar; kabul kredili mal mukabili 6deme,
kabul kredili vesaik mukabili 6deme ve kabul kredili akreditifli 6demedir (Agsakal ve Erkan,
2016: 584; Boliikbasi, 2008: 20; Gayipov, 2013: 39; Kaya, 2009: 74; Onursal, 2016: 304).
Kabul kredili 6deme yoOnteminin isleyisi su sekilde agiklanmaktadir (Acar, 2012: 58;
Boliikbasi, 2008: 19-20; Karakaya,2015: 13; Musovi, 2014: 24):
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e Alci ile satic1 aralarinda satis sdzlesmesi yaparlar. Sozlesmede 6demenin kabul kredili
oldugu yani 6demenin bir vadeye bagladig1 poli¢enin kabulii yoluyla olacagina karar
verirler,

e Satici, mallar1 hazirlayip sevk eder,

e Gerekli belgelerle birlikte diizenledigi poligeyi de kendi bankasi yoluyla alicinin
bankasina gonderir,

e Saticinin bankasi verilen belgelerle birlikte romiz mektubu diizenleyip alicinin
bankasina gonderir,

e Alicinin bankasi, saticiya poligeyi imzalamasi ve belgeleri almasi igin alictya haber
verir,

e Alictya poligeyi imzalamasi ile belgeler teslim edilir,

e Imzalanan polige satictya ulastirilmasi igin saticinin bankasina génderilir,

e Satic1 policeyi teslim alirken alic1 da elindeki belgeler sayesinde mallar1 glimriikten
ceker, malin bedelini sonra dder.

3.5. BPO Odeme (Banka Odeme Yiikiimliiliigii — Bank Payment Obligation)

Banka 6deme yiikiimliiliigli, 6deme sekillerinden sonuncusu olan aslinda bir nevi banka
guvencesidir. Bir bankanin diger bir bankaya verdigi, satici tarafindan kendi bankasi ile
elektronik ortamda sunulan islem bilgilerinin dogru sekilde eslenmesi sonucu 6demenin
belirlenen siirede yapilmasini saglayan bir banka taahhiidiidiir (Meijer ve Menon, 2012’den
aktaran Susmus ve Baslangi¢, 2015: 324).Banka 6deme yiikiimliliigii isleyisi su sekilde
olmaktadir (Alhattab, 2018: 58-59; Is Bankas1, 2013’den aktaran Goleg, 2015: 110):

e Alict ile satict aralarinda sozlesme yaparlar ve sdzlesmede ddeme yontemini banka
Odeme yiikiimliiliigii olarak belirtirler,

e Alici, BPO agmak {lizere gerekli diger verilerle birlikte mal sevkiyatina iligkin genel
bilgileri de bankasina bildirir,

e Alicinin bankast BPO’yu agar ve diizenler. Saticinin bankasina saticiya bildirilmek
Uzere gonderir,

e Satici, mallar1 yilikledikten sonra alicinin gonderdigi verilerle eslenecek olan gerekli
tiim verileri alicinin bankasina gonderir,

e Bu veri setleri, eslesme uygulamasi i¢in TMA’ya gonderilir,

e Iki verinin karsilastirilmalariyla alic1 banka 6deme yapip yapmayacagina karar verir,

e TMA tarafindan yapilan eslesmenin sonucu taraflara gonderilir,

e Gelen sonuglar olumlu ise yani eslesme olmussa 6deme yapilir.

3.6. Akreditifli Odeme

Akreditifli ddeme, uluslararasi ticarette yaygin olarak kullanilan 6deme sekillerinden biridir.
Birbirlerini tanimayan ya da giivenmeyen iki taraf (alic1 ve satic1) arasinda tercih edilen ve iki
tarafin da haklarimi koruyan, esit sekilde risk ve sorumluluk yiikleyen 6deme yontemidir.
Akreditif, dis ticarette kredi mektubu ya da vesaik krediler olarak da bilinmektedir.

Akreditifli 6deme, genellikle birbirlerini yeteri kadar tanimayan alici ve satici tarafindan
kullanilmaktadir. Bu 6deme sekli, glivence unsuru olarak bankanin devreye girmesiyle
alicinin malin1 belirlenen sartlarda teslim almasini ve saticinin ise mal bedelinin 6demesini
garanti altina almasini saglayan bir sistemdir (Pritchard, 2018: 2; Toklu, 2018: 54).

Akreditife iligkin ilk yazili diizenleyici kararlar, 1933 yilinda Milletleraras1 Ticaret Odasi
(MTO - ICC) tarafindan alinmistir (Gayipov, 2013: 41). Daha sonra 1951, 1962, 1974, 1983
ve 1993 yillarinda gozden gecirilmistir. Bu kurallarin en son hali ise 1 Temmuz 2007
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tarihinde olusturulan UCP 600 brosiiriidiir (Kagmaz, 2014: 27; Sarag, 2014: 8). Bu brosiir,
‘Akreditiflere Iliskin Birdrnek Usuller ve Uygulama Kurallari — 2007 Revizyonu (ICC
Uniform Customs and Practice for Documentary Credits- 2007 Revision)’ olarak
adlandirilmistir.

Tablo 1: Milletlerarasi Ticaret Odasi Tarafindan Diizenlenen Akreditiflere Tligskin Yeksenak Kurallarin Tarihcesi

YAYIN NO YAYIN TARIHI VE SIRASI
Brosiir No: 82 1933 - i1k Basim

Brosiir No: 151 1951 - Birinci Revizyon
Brosiir No: 222 1962 - ikinci Revizyon

Brosiir No: 290 1974 - Uglincli Revizyon
Brosiir No: 400 1983 - Dorduncu Revizyon
Brosiir No: 500 1993 - Besinci Revizyon
Brosiir No: 600 2007 - Son Revizyon

Kaynak: Yilmaz ve digerleri, 2012: 384.

3.6.1 Akreditifli Odemede Taraflar

Akreditifli 6deme, belgelere ve bankalara bagli olarak yiiriitiilmesi dolayisiyla diger
O0demelerden daha karmasik olmaktadir. Bu yiizden gerceklesen asamalarda bir¢ok taraf
bulunmaktadir (Dizkirici, 2004: 58). Akreditif islemini baslatan, islemi yiiriiten ve 6demeyi
yapan taraflar akreditif metninde yer almaktadir (Cesur, 2013: 16).

Akreditif 6deme seklinde ihracatci (satici), ithalater (alict), lehtar (ihracat¢inin) banka ve amir
(ithalat¢inin) bankasi olmak iizere genelde dort taraf bulunmaktadir.

e Amir (Alc1 —ithalatcr): Lehtar (satic1) ile yapilan satis sozlesmesine uygun olarak
gerekli kosullar1 sagladiktan sonra banka veya akreditifi acacak bagka ilgili taraf ile
akreditifin agilmasi konusunda mutabik olup akreditifin agtirma talimatin1 vererek
islemi baslatan taraftir (Ay, 2008: 6; Mustafa, 2010: 19; Ozalp, 2007: 24).

e Lehtar (Satic1 — Thracatci): Lehine akreditif agilan ihracatcidir. Akreditifte ongoriilen
gerekli belgeleri diizenleyip bankaya ibraz ettirmek ve akreditif sartlarina uymak
suretiyle diger taraflardan gdrevlerini yerine getirmelerini isteme hakki olan, mallar
hazir hale getiren taraftir (Glindogdu, 2016: 43; Sirinpinar, 2012: 35).

e Amir Bankasi: Akreditif amirinin bankasidir. Amirden aldig1 talimat {izerine lehtara
yani satic1 lehine akreditif agan ve bunu ihracatginin yani saticinin bankasina bildiren
bankadir (Sarag, 2014: 53; Top, 2014: 20).

e Lehtar (Muhabir) Bankasi: Genellikle saticinin (lehtarin) {ilkesinde bulunan
akreditif islemini ger¢eklestirmek igin araci olan bankadir (Demir, 2010: 27). Muhabir
bankanin yiiklendigi sorumlulugun kapasitesine gore; ihbar bankasi, teyit bankasi,
gorevli banka gibi farkli isimler almaktadirlar (Ciray, 2009: 109-110). Thbar bankasi,
amir bankanin gonderdigi akreditif metninde lehtara kendisine verildigi gorev
geregince akreditifin agildigint ve akreditif sartlarini bildiren bankadir. Lehtara karsi
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herhangi bir 6deme sorumlulugu bulunmamaktadir (Giil, 2010: 15). Teyit bankasi,
akreditifte amir banka disinda kendisinin de kesin yiikiimliiliigli olan bankadir (Akin,
2016: 219). Odeme taahhiidii verir, ancak akreditifin uygunlugunu onaylama yetkisi
yoktur. Gorevli banka, lehtar tarafindan kendi bankasina belgelerin ibraz edilmesi ile

akreditifin uygun olup olmadigimi kontrol eden ayrica 6deme sorumluluguna giren

bankadir (Boliikbagi, 2008: 39; Karakaya, 2015: 28).
3.6.2. Akreditifli Odemenin Isleyisi

Akreditifli 6deme yonteminin isleyisi asagida Sekil 1’de de goriildiigii gibi genel hatlariyla su

sekilde ger¢ceklesmektedir:

1. Asama
Amir Lehtar
(Ithalatgi) (1)Satig Sozlesme (Thracatc1)
-
(2) (4)
Amir Banka Muhabir Banka
(Tthalatginin (3) (Ihracatgumn
Bankas1) Bankasi)
2.A5ama
Lehtar Amir
(Thracatg1) (Ithalatcr)
113
7| © GUMRUK
(3)| (10)
Muhabir Banka (8) Amir Banka
(Thracatgimin e (Ithalatcinin
Bankasi) (12] Bankast)

Sekil 1: Akreditifli Odemenin Taraflar1 ve Isleyis

Kaynak: Ciray, 2009: 9; Dogu, 2003: 99; Zeynalzade, 2016: 69.




32 - IHRACATTA AKREDITIFLERIN ETKIiSi: EGE BOLGESI ORNEGI

1. Amir ile lehtar (alic1 ve satici) aralarinda akreditifli 6deme olarak alim satimi yapilacak
mal i¢in satis sozlesmesi yaparlar. Burada 6deme seklinin akreditif oldugu ifade edilir.

2. Amir, kendi bankasina lehtarin lehine bir akreditif agmasi isteginde bulunur (U.S.
Department of Commerce, 2008: 8). Bu bagvuru, akreditifle ilgili tiim detaylarin oldugu
‘Akreditif Agtirma Talep Formu’ denilen bir evrakla yapilir.

3. Amir banka, amirden gelen talimat {izerine mevzuata gore akreditifin kosullarinin
uygunlugunu kontrol eder. Eger bir aykir1 durum yoksa dnce amir lehine gayri nakdi
kredi hesab1 agar. Sonra amir banka 5 is giinli i¢inde amirin adma lehtarin lehine,
Akreditif Mektubu diger adiyla Kiisat Mektubu hazirlanarak akreditifi acar (Koban,
2002: 77). Amir banka, hazirladigi kiisat mektubunu muhabir (lehtarin) bankaya
gondererek akreditifi saticiya (lehtara) bildirmesini ister (Kodalak,2015: 72).

4. Muhabir banka lehtara acilan akreditifin kosullarini inceler. Kiisat mektubunun bir
niishasini lehtara vererek akreditifi ihbar eder (Kaya, 2007: 51).

5. Lehtar, akreditif mektubunu aldiktan akreditif kosullarina gore sonra iiretime baglar ve
mallar1 sevk eder (Bilgili ve digerleri, 2005: 89).

6. Lehtar, mallar1 sevk ettigini belgeleyen evraklari muhabir bankaya ibraz eder ve 6deme
talebinde bulunur.

7. Belgelerin uygun olmasi halinde, muhabir banka mal bedelini lehtara 6der ya da lehtarin
tanzim ettigi policeyi kabul eder veya ciro eder (Ay, 2008: 21).

8. Muhabir banka belgeleri ve varsa ciro edilmis poli¢eyi amir bankaya iletir ve 6demeyi
tahsil eder (Top, 2014: 27).

9. Amir banka gonderilen belgeleri uygun olup olmadigini kontrol edildikten sonra bedelin
O0denmesi i¢in belgeler amire sunulur (Dogu, 2003: 86-87).

10. Akreditif kosullarina uygun goriilen evraklar, amirin kendi bankasina mal bedeli ve
masraflart 6demesi karsiliginda teslim edilir (Dilek, 2007: 26).

11. Odemeyi yapan amir teslim aldig1 evraklarla malin1 giimriikten geker.

12. Amir banka aldig1 mal bedelini ve masraflart muhabir bankaya gonderir.

4. IHRACATTA AKREDITIiFLERIN ETKIiSi: EGE BOLGESI ORNEGI
4.1. Arastirmanin Amaci, Kapsami ve Yontemi

Calismada, ihracatta gergeklesen akreditif uygulamalarmin Ege Bolgesi genelinde
olusturdugu ihracat miktarlarin1 incelemek bir anlamda diger 6deme yoOntemleri ile
karsilagtirma yaparak sonuglara ulasmak ve bu sonuglar1 degerlendirme amaglanmistir.
Belirlenen amag¢ dogrultusunda elde edilen verilerle 6deme sekillerine gore yapilan ihracat
rakamlar1 incelenmistir. Boylece diger 6deme sekillerine gore akreditif uygulamalarinin dis
ticaretteki yeri ve onemine deginilmistir.

Ege Bolgesi’nin izmir ilinde bulunan Ege Ihracat¢1 Birlikleri'nden 2013-2018 yillarina ait
Ege Bolgesi’nin ihracattaki 6deme sekillerinin dolar tiiriinde FOB degerleri elde edilmistir.
Arastirmada elde edilen verilerle ihracatta akreditifin Ege Bolgesi’ndeki etkisi yorumlanmus,
Ege Bolgesi’nde akreditiflerin ihracatta ne kadar etkili oldugu belirlenmeye ¢alisilmistir. Ayni
zamanda akreditifli 6deme yonteminin diger 6deme yontemleri ile karsilastirmalar1 yapilarak
avantajlar ve kullanilabilirligi analiz edilmistir.

4.3. Arastirma Bulgulari

Ege lhracatgilar Birligi’'nden elde edilen veriler diizenlenerck Ege Bolgesi’nde
gerceklestirilen ihracat tutarlar1 asagidaki tabloda gosterilmistir:
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Tablo 2: Odeme Sekillerine Gére Thracat, 2013-2018 (.000 ABD Dolar1)

Odeme Sekli 2013 2014 2015
Akreditif 1.391.489.461 1.063.832.349 839.857.188
Bagli Muamele 251.931 52.201 548.193
Bedelsiz 1.626.713 4.464.302 4.553.393
Kabul Kredili Akreditif 114.718 1.628.348 266.316
Kabul Kredili Mal Mukabili 223.641 327.791 228.543
Kabul Kredili Vesaik Mukabili 9.320.241 6.421.148 9.305.078
Mal Mukabili Odeme 12.380.185.654 | 13.430.983.742 | 12.123.906.795
Pesin Akreditif 25.111
Pesin Odeme 1.567.147.850 1.592.588.017 1.299.279.063
Vadeli Akreditif 399.683.312 396.156.163 337.513.108
Vesaik Mukabili Odeme 2.421.401.013 2.353.789.577 1.874.694.973
Ozel Hesap - 196.927
Ozel Takas 7.792.031 7.768.723 3.127.200
TOPLAM 18.179.236.567 | 18.858.209.288 | 16.493.304.961
Odeme Sekli 2016 2017 2018
Akreditif 755.895.904 942.617.759 1.034.850.914
Bagli Muamele 2.510.784 2.382.437 -
Bedelsiz 4.607.290 317.639 2.288
Kabul Kredili Akreditif 294.163 345.212 295.104
Kabul Kredili Mal Mukabili 491.980 30.934 4.238.583
Kabul Kredili Vesaik Mukabili 15.935.610 13.902.337 7.394.815
Mal Mukabili Odeme 12.373.179.921 | 13.423.066.115 | 14.926.216.030
Pesin Akreditif - - 50.170
Pesin Odeme 1.313.233.955 1.607.637.379 1.894.529.004
Vadeli Akreditif 274.812.273,95 | 267.319.204,60 255.083.788
Vesaik Mukabili Odeme 1.836.708.347 1.883.366.484 2.051.199.704
Ozel Hesap - 112.422 137.689
Ozel Takas 1.049.802 - 127.497
TOPLAM 16.578.720.030 | 18.141.097.923 | 20.173.860.400

Tablo 2’e bakildiginda, 2013- 2018 yillar1 arasinda yapilan Ege Bolgesi ihracatindaki dolar
tirinden FOB degerleri yer almaktadir. Genel toplamlara bakildiginda Ege Bdlgesi’ndeki
ihracat tutarlar1 18,18 milyar (2013), 18,86 milyar (2014), 16,5 milyar (2015), 16,58 milyar
(2016), 18,14 milyar (2017) ve 20,17 milyar dolar (2018) oldugu goriilmektedir. Bu yillar
arasinda yaklagik 20,2 milyar dolar ile en yiiksek 2018 yilinda, en diisiik 2015 yilinda ihracat
yapilmaistir.
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Ege Bolgesi’nin ihracatinda kullanilan 6deme sekillerine yonelik veriler 2013-2018 yillart
arasinda incelendiginde, en fazla kullanimi tercih edilen 6deme sekli biiyiikk cogunlugu
kapsayan mal mukabili 6deme olmustur. Bu 6deme seklinde ihracat finansmanindaki tutarlar
2015 yilinda kabul kredili mal mukabili 6deme ile birlikte 12,13 milyar dolar ile en az ihracat,
zamanla artis ve azaliglar gdstererek en cok ihracat 14,93 milyar dolar ile 2018 yilinda
yapilmistir. Mal mukabili 6deme, ithalat¢i icin en giivenilir oldugu i¢in en ¢ok kullanilan
o0deme sekli oldugu sdylenebilir. Diger taraftan, ihracatc¢ilar icin en dezavantajli olmasina
ragmen en ¢ok kullanilan 6deme yontemi olmasi, Ege Bolgesi’nin ihracat yaptigi iilkelere
giivendiginin bir gostergesidir. Bir bagka neden ise, akreditife gore daha az masrafli olan mal
mukabili 6demenin daha fazla kullanilmak istenmesi olabilir.

Vesaik mukabili 6demenin Tablo 2’de goriildiigii gibi, ikinci en c¢ok kullanilan 6deme
yontemlerinden olmustur. Degerlerine bakildiginda kabul kredili vesaik mukabiliyle birlikte
yillar itibariyle sirayla 2,43 milyar (2013), 2,36 milyar (2014), 1,88 milyar (2015), 1,85
milyar (2016), 1,9 milyar (2017), 2,06 milyar (2018) dolar olarak belirtilebilir. Vesaik
mukabili 6demenin akreditifle benzerlik gosteren bir 6deme sekli olmasi ve akreditiften daha
az masrafli olmas1 durumlar1 vesaik mukabili 6demeyi akreditifli 6demenin oniline gegcmesinin
ve ikinci sirada en ¢ok kullanilan 6deme sekillerinden olmasinin bir etkeni olabilir.

Akreditifli 6deme en ¢ok kullannmda 6deme sekilleri arasinda 2013 yilinda iigilincii, diger
yillarda ise son sirada yer almistir. Bu 6deme sekli diger 6deme yontemlerinin gerisinde
kaldig1 goriilmektedir. Burada, akreditifli 6demenin iki taraf i¢in de daha giivenilir olmasina
karsin pahaliligindan dolayr kullanilmadigi sdylenebilir. Genel anlamda bu 6deme seklinin
tutarlara bakildiginda pesin akreditif, kabul kredili akreditif ve vadeli akreditif ile birlikte
2013 yilinda 1,79 milyar dolar, 2014°de 1,46 milyar dolar, 2015’de 1,18 milyar dolar,
2016’da 1,03 milyar dolar, 2017 yilinda 1,21 milyar dolar, 2018 yilinda 1,29 milyar dolar
olarak gergeklesmistir.

Pesin 6demeye bakilirsa, yillara gore degisiklikler gerceklesmistir. 2013 yilinda dordiincii,
diger yillar ise ti¢iincii sirada kullanilan 6deme sekli olmustur. Bunun nedeni ihracatgilar igin
en avantajli, ithalatgilar i¢in en dezavantajli durum olmasidir.

Tablo 3: Odeme Sekillerine Gére Ege Bolgesi’nde Yapilan Thracatin Yiizdelik Paylari (%)

Odeme Sekli 2013 2014 2015 2016 2017 2018
Akreditif 9,85 7,75 7,14 6,22 6,67 6,40
Pesin Odeme 8,62 8,44 7,88 7,92 8,86 9,39

Mal Mukabili Odeme 68,10 | 71,22 | 7351 | 7464 | 7399 | 74,00

Vesaik Mukabili Odeme | 13,37 12,52 11,42 11,17 10,46 10,20

Diger 0,06 0,07 0,05 0,05 0,02 0,001

TOPLAM 100 100 100 100 100 100

Yukaridaki tabloya bakildiginda, Ege Bolgesi’nde yapilan ihracatta en biiylik ihracat payma
sahip olan 6deme sekli mal mukabili olmustur. Mal mukabili 6demenin ihracat paylari ise
sirastyla %68,10 (2013), %71,22 (2014), %73,51 (2015), %74,64 (2016), %73,99 (2017), %
74 (2018) oranlartyla gerceklesmis ve ortalama olarak yaklasik %73 oran olmustur. hracat
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pay1 ortalama %12 olan vesaik mukabili 6deme, en ¢ok kullanilan 6deme sekillerinde ikinci
sirada yerini korumustur. Pesin 6deme ve akreditifli ddeme yillara gore aralarinda {igiincii ve
dordiincii sirada yer almistir. Akreditifli 6deme, %9,85 degeriyle 2013 yilinda {igiincii sirada
yer alirken Tablo 3’daki yiizdelik diisiisler yasanarak dordiincii siray1 almis ve yerini pesin
O0demeye birakmistir.

5. SONUC

Ulkeler, aralarinda ticaret yaparken satict ve alici aralarinda satis  sozlesmesi
imzalamaktadirlar. Bu s6zlesmede belirlenmesi gereken asamalardan biri malin bedelinin
O0denmesinde kullanilacak yontemin belirlenmesidir. Dig ticaret 6deme yontemleri, hem
ihracat¢i (satici) hem ithalat¢i (alic1) igin belirli riskler tasimaktadir. Ayrica 6deme
sekillerinin bazilar1 ihracat¢inin avantajina bazilari ise ithalatginin avantajina olmaktadir.
Ithalatg1 ve ihracat¢1 6deme seklinin hangisinin olacagini bilmesiyle ihracat¢1 malin ne zaman
teslim edecegini ve 6demenin ne zaman teslim alacagini; ithalat¢i ise malini ne zaman teslim
alacagini1 ve 6demeyi ne zaman, nasil yapacagini bilmektedir.

Dis ticaret 6deme yoOntemleri pesin ddeme, mal mukabili 6deme, akreditifli 6deme, vesaik
mukabili 6deme ve kabul kredili 6deme olmak iizere bes gruba ayrilmaktadir. Kabul kredili
O0deme tek basina kullanilamamakta olup akreditifli, mal mukabili ve vesaik mukabiliyle
birlikte kullanilmaktadir. Bu yilizden {i¢iincii boliimdeki verilerin yorumlanmasinda 6deme
sekilleri dort gruba ayrilmig olarak degerlendirip kabul kredili 6deme yonteminin verileri
birlikte kullanildig1 6deme sekillerine eklenmistir.

Akreditifli 6deme yOntemi, uluslararasi ticarette yaygin olan ve en giivenilir ddeme
yontemidir. Ithalat¢1 tarafindan ihracatcinin lehine agilmaktadir. Belirli bir siire icerisinde
amir bankanin, ithalat¢i tarafindan belirlenen sartlar dogrultusunda ihracat¢inin hazirladig
belge karsiliginda ihracat¢iya mal bedelini 6deyecegi ve ihracat¢inin diizenledigi poligeyi
kabul edecegini taahhiit etmektedir. Bankalar akreditifli 6demede araci olmanin disinda
O0deme yiikiimliiliigiinii de iistlenmektedir. Genelde birbirlerini tanimayan veya giivenmeyen
iki taraf icin tercih edilmektedir. Ayrica bu 6deme yontemi hem ihracat¢ginin hem de
ithalat¢inin haklarini korumakta olup esit risk ve sorumluluklar yiiklemektedir.

Arastirmada, uluslararasi ticarette hem alict hem de satici i¢in en iist diizeyde giiven saglayan
ve en c¢ok kullanilan 6deme yontemi olan akreditifli 6deme yoOnteminin Ege Bolgesi
ihracatinda ne kadar etkin oldugu incelenmistir. En giivenilir 6deme yontemi olmasina
ragmen, pahalilig1 nedeniyle Ege Bolgesi’nin ihracatinda akreditifli 6demenin ¢ok fazla
kullanilmadigi sonucuna ulagilmistir. Bunun nedenlerden biri, bankalarin finansal sorunlar
yasadig1 belirsizlik ortaminda diger bankalarin ihrag¢ ettigi akreditifleri onaylama ve sigorta
etme durumuna sicak bakmamalari olabilmektedir.

Calismada belirlenen amag¢ dogrultusunda Ege ihracatci Birlikleri’nden elde edilen veriler
degerlendirildiginde, Ege Bolgesi ihracatinda en ¢ok kullanilan 6deme yontemi mal mukabili
0deme olmustur. Bu baglamda, Ege Bolgesi’nde mal mukabili 6deme yonteminin birinci
sirada yer almasi, Ege Bolgesi ihracat yaptigi iilkelere giiven duymasina bagli oldugu sonucu
cikarilabilir. Akreditife gére mal mukabili 6demenin maliyetinin daha ucuz olmasi ve
ithalatgilar i¢in en giivenilir 6deme seklinin mal mukabili 6deme olmasi, mal mukabili
0demenin en ¢ok kullanilmasinin diger nedenleri arasinda sayilabilir.

Ege Bolgesi ihracatinda akreditifli 6demenin ¢ok etkili olmadig1 genel olarak mal mukabili
O0demenin kullanildig1 sonucuna varilmistir. Mal mukabili 6demenin kullanim orant %50’yi
asmis olmas1; Ege Bolgesi Ihracatcilarinin ithalatci firmalari ¢ok iyi tanidiklar1 ve karsilikli
olarak birbirlerine giiven duyduklari sonucunu bize vermektedir. Akreditifli 6demenin
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kullanimi 2013-2018 yillar1 arasinda fazla kullanilmadigi verilerde de goriilmektedir. Bu
durum akreditifli 6demenin karmasiklig1 ve diger 6deme sekillerine gére maliyetinin daha
pahali olmasindan kaynakli olabilmektedir. Bu 6deme yonteminde araci olan bankalar gerekli
islemlerin yerine getirmesinde yasanan sikintilardan da akreditifli 6demenin fazla
kullanilmadig1 sdylenebilmektedir.
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